Noimrizonturi

pentru tineri si comunitate

CUM SA STABILIM PRETUL CEL MAI POTRIVIT PENTRU
PRODUSELE / SERVICIILE NOASTRE ?

PENTRU PROIECTUL DE ANTREPRENORIAT VERDE AL
CLUBULUI GREENIMPACT

Ati identificat deja categoriile de turisti carora va adresati. Asa cum ati aflat, turistii care vin la
voi in zona isi doresc :

- experiente autentice : sa manance bucate locale, sa participe la claci/sezatori, sa asculte
povesti, sa invete mestesugurile din zona, sa participe la momente artistice, sa descopere
oamenii - tezaur viu, sa descopere zona intr-un tur ghidat.

- obiecte-suvenir din materiale locale si eco, cu simboluri locale, realizate prin tehnici specifice
(cusut, pictat, sculptat, impaslit, etc.). Aceste suveniruri le vor aminti de experienta frumoasa
pe care au avut-o in zona voastra, de voi si de povestile locului.

OBIECTELE-SUVENIR
PE CARE VOI LE
FACETI SUNT UNICE.

e Turistii le gasesc doar la
VOI.

e Pentru a realiza, voi
invatati despre simbolurile
locale si petreceti mult
timp pentru a realiza un
prototip, apoi forma finala.
in plus, sunt produse
facute cu drag

DE CE ESTE NEVOIE SA STABILIM UN

lar produsele unice nu sunt

PRET POTRIVIT PENTRU PRODUSELE/
SERVICIILE NOASTRE?

Daca pretul este prea mic, produsul/ serviciul va fi
perceput ca fiind ieftin si de o calitate nu foarte
buna. Niciun eco-turist nu isi doreste asta. in plus,
este posibil sa nu va acoperiti costurile, deci sa aveti
O profit sau char sa iesiti in pierdere.

Daca pretul este prea mare pentru clienti, acestia nu
il vor cumpara. Daca nu vindeti sufuciente produse
riscati sa aveti O profit sau char sa iesiti in pierdere.

ieftine. leftine sunt
produsele Made in China,
facute In numar foarte mare,
din materiale care de cele
Mmai multe ori sunt
daunatoare mediului.




Deci cum stabilim pretul potrivit ?

1. AFLAM CAT NE COSTA SA REALIZAM UN PRODUS /SERVICIU.

in cazul serviciului (ex. sez&toare), calculati cat va costd organizarea evenimentului si impartiti
la numarul estimativ de participanti. Astfel veti afla cat va costa un participant.
Pretul trebuie sa fie mai mare decat costul.

2. ANALIZAM PRETUL PRODUSELOR / SERVICIILOR SIMILARE
LA NOI iN ZONA SAU iN ALTE ECODESTINATII

Pretul trebuie sa fie similar.

3. PRETUL NOSTRU TREBUIE SA IA IN CONSIDERARE :

* cunostintele noastre despre patrimoniul local

e timpul nostru si al celor care ne invata

* povestile care insotesc ideea de afaceri

e faptul ca realizdm produse/ servicii cu drag '

4. TESTAM PRETUL CU POTENTIALII CLIENTI!

Dupa ce avem o idee clara de produs (eventual un prototip) / serviciu, testam pretul cu
potentialii clienti. Le spunem povestea afacerii noastre si intrebam cunostintele, dar mai ales
turistii si administratorii de pensiuni cat ar plati ? / daca ar plati un anumit pret.

Testati si preturi mai mari decat cele la care va ganditi ; s-ar putea ca turistii sa fie dispusi sa plateasca. Cu cat

aflati mai multe pareri cu atat veti stabili un pret mai potrivit ;)

ﬁi PUTETI SA STABILITI S| PACHETE DE PRET

Pentru produse puteti face pachetele cu mai multe suveniruri diferite, care impreuna sa
coste mai putin decat daca sunt cumparate separat. Astfel vindeti produse din toate

categoriile (inclusiv cele )

Pentru servicii, puteti face pachete pentru familii.
De exemplu, daca ati stabilit ca pretul pentru un atelier sa fie de 30 de lei pentru un adult

si 20 de lei pentru un copil, puteti oferi 50 % reducere pentru un adult / copil suplimentar

Prezentati oferta cu aceste cuvinte. Este mai atragator sd spui ca un adult /copil in plus din aceeasi familie are
50 % reducere decat sa spui ca pretul pentru familie este de x lei),

Astfel, o familie formata din 2 adulti si un copil va plati 30+ 15 + 20 + 10 = 75 de lei .

Mentionati pana la ce varsta se primeste reducerea pentru copii.

SA SE UMPLE PUNGUTA VOASTRA DE GALBENI!




